«ЦИФРРА»: «Производственный дефолт» алкогольного бизнеса или «...Никак не ожидал он Такого вот конца!...))) … » (заметки дежурного по алкогольному рынку).

Как я понимаю, в большом шоке пока пребывают все от итогов августа 2026))) И чиновники, и бизнес... РАР проверял ЕГАИС, вроде в системе ошибок нет... Может, очень хитрая вражеская хакерская атака?)) Я бы считал какое-то время еще эти данные предварительными... Хотя бы по той причине, что описывал в утреннем обзоре про ситуацию в водке... У нас еще в августе – начале сентября при таком производстве августа должен был начаться в рознице дефицит водки... А его нету)))
 В таблице ниже динамика производства помесячно 2026 к 2025 году по видам продукции в ЕМИСС- ЕГАИС. Посмотрите сами в таблице нужную продукцию. Анализировать глубоко пока нечего... Я не знаю, что должно было произойти, чтобы производство всей продукции снизилось в августе в 2 раза... Поэтому ждем разъяснений...
А пока хочу повторить свои размышления о несоответствии цифр из утреннего обзора за 08.09.26 по поводу спада производства водки.
 Август 2026, водка...
В янв – июле 2026   мы произвели 36,1 млн дал (-4,6% к 2025). И через месяц уже имеем спад 39,64 млн дал (-12% к 2025; в янв – авг 2025 было 45,1 млн дал)... В августе произвели 2025 – 7,2 млн дал, а в августе 2026 - 3,5 млн дал   - спад в 2 раза?   Что за спад такой? Или сбой ЕГАИС... Похоже, что весь алкоголь попал под контроль Честного знака)))))      
Этого просто не может быть... Спада продаж в рознице не было – никто громко не стонал из сетей)))...   Да и производители как-то особо не возмущались спаду в течение августа...
С таким учетом мы капитализм не построим))))
   Итак, моя личная оценка достоверности этих цифр.   Производство водки в янв- дек 2025 - 79,3 млн дал. На экспорт ушло не менее 2,5 млн дал, на внутренний рынок осталось российской водки -76,8 млн дал. В рознице в ЯД25 было продано 74,1 млн дал. Нашей без учета импортной примерно 72 млн дал. Тогда пусть переходящий остаток в рознице нашей водки с 2025 на 2026 (+4,8 млн дал). Не только в вине и игристом, оказывается, было мощное перепроизводство в прошлом году, но и в водке... Объем перепроизводства вина в 2025 примерно равнее объему лишней водки.
Пусть этот переходящий остаток водки с 2025 года давил на рынок водки в 1 пг 2026...
За январь – июль 2026 мы произвели 36,1 млн дал, на экспорт точно ушло 1,13 млн дал. Тогда на внутренний рынок ушло за январь – июль 2026 года -   35 млн дал.
В рознице в янв – июле 2026 года было продано 41,65 млн дал водки. Выкинем 1,2 млн дал импортной водки. Тогда в янв – июле 2026 в рознице было продано 40,4 млн дал нашей водки.
 Тогда продано в янв – июле 2026 - (40,4 млн дал - 35 млн дал)= на (+5,4 млн дал) больше, чем было произведено и поставлено на рынок за этот период...
 Таким образом, за январь – июль 2026 был уничтожен- распродан весь переходящий остаток с 2025 года (+4,8 млн дал), а еще в счет будущего производства «в долг» продали – (5,4 млн дал – 4,8 млн дал)=0,6 млн дал водки, которую условно должны были произвести в августе)))... Или она условно оставалась еще с 2024 года)))
 Какого хрена в отрасли может быть такой спад производства водки в 2026 году, а именно в августе? Дефолт в августе - может быть, политический переворот – может быть, но не спад производства водки)))
У нас в августе 2026 в рознице должны были выпить не менее 6,5 млн дал водки... А ее у нас не было, если верить статистике... Что тогда пил народ?)))
 Мы в август 2026 произвели 3,5 млн дал водки... Розница на спад продаж не жаловалась - чтобы водка упала на 40%-50% в месяц...
 Я считаю данные, выданные РАРом, не очень корректными))))... Необходима проверка или объяснение такого спала из РАРа, а не от экспертов... Я жду опровержения...
 Прецеденты не очень точной статистики есть. Про провал пивной статистики за январь – февраль 2025 РАР тогда в начале года упомянул – сказал про новую систему учета... А дальше молчок... И идет новый учет, когда производство опережает розницу второй год на 1 -2 млрд л в год))))
По официальным данным в ЕМИСС розничные продажи алкоголя в Хореке за 1,5 – 2 года упали в 3-4 раза... Этому что – тоже верить?
 Если же цифры РАРа про август 2026 верны, и склады у производителей водки и розницы на 1 сентября 20206 были абсолютно пусты, то ждем бурнейшего роста производства водки в сентябре 2026 – примерно на (+40% больше 2025 года)))
Так как август в рознице без обычной подпитки производства подчистил все водочные сусеки по всей стране))))
 А вот как раз для вина и игристого усиление спада производства – очень полезно... Оно снижает запасы лишних объемов перепроизводства 2025 года... Для выравнивания рынка спад должен быть не менее   (-16%)... Это в водке мы выпили все излишки 2025 года, а в вине почти нет...
	 Производство продукции в январе - августе 2025 - 2026; ЕГАИС, Россия, тыс. дал. Вааирант данных за 2026 год вызывает сомнения
	Июль 2026
	Август 2026
	январь-август 2026
	 
	Ян26
к25
	Фв26
к25
	Мт26 к25
	ЯМт26 к25
	Ап26 к25
	Мй26
к25
	Ин26 к25
	ЯИн26 к25
	Ил26
к25
	Ав26 к25
	ЯАв26 к25

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Алкогольная продукция (без пива, ПН, сидра, пуаре и медовухи) - всего
	13934,87
	7938,02
	90713,08
	 
	91,96%
	91,73%
	97,73%
	94,11%
	89,24%
	91,59%
	94,91%
	93,17%
	94,22%
	50,55%
	86,90%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Винод. прод. всего (винограданя, плодовая, сидры, пуаре)
	6185,47
	3340,34
	36913,95
	 
	84,66%
	87,00%
	98,10%
	90,46%
	85,85%
	83,78%
	100,99%
	90,30%
	102,76%
	56,34%
	87,26%

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	    Винодельческая виноградная продукция - всего
	4903,06
	2753,00
	29761,71
	 
	80,83%
	84,07%
	93,98%
	86,92%
	81,59%
	80,92%
	95,65%
	86,48%
	100,86%
	57,95%
	84,59%

	        Вина игристые (шампанские)
	1734,61
	951,90
	8880,78
	 
	73,04%
	82,82%
	99,72%
	85,70%
	90,50%
	74,03%
	94,22%
	85,99%
	115,57%
	56,01%
	85,36%

	        Вино виноградное
	3121,60
	1796,35
	20350,37
	 
	84,69%
	86,58%
	91,29%
	87,92%
	78,84%
	84,30%
	98,21%
	87,42%
	95,92%
	60,77%
	85,24%

	        Вино ликерное
	38,13
	3,61
	482,81
	 
	82,28%
	50,05%
	101,54%
	77,14%
	80,04%
	55,26%
	34,06%
	68,39%
	36,38%
	3,93%
	57,38%

	        Виноградосодержащие напитки без добавления этилового спирта
	1,28
	1,14
	28,19
	 
	40,85%
	18,65%
	200,00%
	48,45%
	37,82%
	82,95%
	81,33%
	52,92%
	309,71%
	91,63%
	55,97%

	        Виноградосодержащие напитки с добавлением этилового спирта
	7,45
	0,00
	19,56
	 
	57,69%
	245,56%
	131,17%
	141,75%
	35,29%
	155,27%
	400,00%
	105,85%
	1591,03%
	0,00%
	138,67%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Плодовая продукция
	83,75
	51,79
	621,41
	 
	53,86%
	32,98%
	84,36%
	54,47%
	92,57%
	63,77%
	53,05%
	63,16%
	81,89%
	41,11%
	62,30%

	        Плодовая алкогольная продукция
	65,11
	38,15
	439,04
	 
	9,02%
	31,66%
	84,86%
	41,51%
	78,20%
	56,27%
	53,11%
	53,96%
	73,68%
	43,29%
	54,97%

	        Плодовые алкогольные напитки
	18,63
	13,64
	182,37
	 
	250,86%
	37,10%
	83,33%
	91,82%
	237,47%
	111,30%
	52,80%
	102,12%
	134,15%
	36,02%
	91,76%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Пуаре
	16,70
	7,70
	130,89
	 
	49,98%
	138,98%
	113,08%
	88,29%
	56,14%
	111,74%
	118,31%
	85,72%
	99,93%
	55,16%
	84,50%

	    Сидр
	1265,70
	579,64
	7021,36
	 
	103,96%
	103,60%
	123,33%
	110,44%
	110,33%
	97,98%
	130,78%
	111,44%
	110,87%
	49,77%
	100,83%

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Слабоалкогольная продукция до 9%
	26,50
	10,57
	495,61
	 
	340,47%
	46,04%
	110,00%
	74,86%
	37,18%
	60,09%
	73,41%
	63,21%
	14,58%
	6,34%
	46,15%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Спиртные напитки свыше 9% - всего (без медовухи)
	8921,55
	5122,66
	59834,36
	 
	99,22%
	99,67%
	100,07%
	99,71%
	93,83%
	97,98%
	95,46%
	97,78%
	92,51%
	48,05%
	89,13%

	        Водка
	6022,15
	3500,08
	39641,46
	 
	98,07%
	104,18%
	97,33%
	99,81%
	87,24%
	95,81%
	96,75%
	95,98%
	92,66%
	48,45%
	87,89%

	        Другие виды спиртных напитков свыше 9%
	806,70
	340,51
	4747,20
	 
	132,68%
	66,99%
	87,93%
	91,21%
	81,17%
	90,68%
	82,18%
	91,23%
	88,96%
	36,47%
	82,04%

	        Коньяк
	502,81
	308,60
	4034,96
	 
	80,97%
	77,80%
	112,84%
	90,94%
	121,44%
	96,81%
	73,33%
	93,37%
	84,31%
	38,65%
	83,24%

	        Ликероводочные изделия
	1589,89
	973,47
	11410,75
	 
	98,06%
	109,58%
	110,85%
	106,87%
	116,77%
	110,30%
	108,91%
	109,91%
	96,86%
	57,11%
	100,13%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Медовуха
	461,46
	238,10
	2743,20
	 
	102,87%
	91,16%
	107,70%
	100,42%
	105,34%
	113,99%
	116,80%
	107,23%
	105,95%
	70,51%
	102,39%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Вино наливом (виноматериалы) - всего
	10238,93
	4807,95
	105985,15
	 
	100,86%
	97,27%
	98,00%
	98,52%
	95,43%
	108,92%
	145,40%
	102,73%
	111,83%
	61,71%
	100,49%

	    Вино наливом (с учетом купажа)
	10238,31
	4797,93
	76597,02
	 
	49,64%
	51,81%
	54,46%
	52,16%
	94,67%
	105,70%
	145,40%
	69,62%
	111,95%
	61,59%
	72,70%

	        Вино наливом
	0,00
	0,00
	29251,08
	 
	108,26%
	95,77%
	76,29%
	91,18%
	202,25%
	1825,51%
	0,00%
	91,97%
	0,00%
	0,00%
	88,94%

	    Крепленое вино наливом (с учетом купажа)
	0,62
	10,02
	137,05
	 
	0,00%
	99,03%
	 
	93,66%
	 
	504,77%
	 
	139,71%
	5,77%
	802,00%
	133,81%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Спирт этиловый - всего
	3964,28
	3046,83
	40242,93
	 
	81,56%
	86,49%
	84,76%
	84,71%
	81,86%
	117,37%
	98,47%
	91,55%
	76,60%
	43,01%
	82,87%

	        Спирт этиловый ректификованный
	2268,66
	1851,29
	26130,25
	 
	74,40%
	84,09%
	87,31%
	82,10%
	89,54%
	108,60%
	84,18%
	88,10%
	67,81%
	38,82%
	78,95%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    Дистилляты - всего
	244,37
	260,25
	3876,86
	 
	150,68%
	104,97%
	99,46%
	116,92%
	84,01%
	140,37%
	120,58%
	114,03%
	67,16%
	53,38%
	101,79%

	        Дистиллят винный
	0,00
	0,00
	264,54
	 
	
	787,20%
	10,01%
	331,14%
	164,24%
	27,25%
	0,00%
	233,45%
	 
	0,00%
	174,00%

	        Дистиллят коньячный
	29,49
	84,86
	1688,73
	 
	153,74%
	81,99%
	71,93%
	99,36%
	52,22%
	246,56%
	157,49%
	102,51%
	20,67%
	32,07%
	86,91%

	        Другие виды дистиллятов
	214,88
	175,39
	1923,59
	 
	122,60%
	85,45%
	153,85%
	118,10%
	126,25%
	95,47%
	97,03%
	117,22%
	97,14%
	95,20%
	112,26%

	        Спирт этиловый ректификованный
	2268,66
	1851,29
	26130,25
	 
	74,40%
	84,09%
	87,31%
	82,10%
	89,54%
	108,60%
	84,18%
	88,10%
	67,81%
	38,82%
	78,95%

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Пиво и пивные напитки-всего
	89935,81
	50446,26
	583505,24
	 
	98,43%
	89,74%
	97,13%
	95,11%
	101,02%
	98,14%
	98,47%
	97,37%
	101,56%
	63,25%
	93,60%

	    пивные напитки
	11335,46
	6573,59
	75895,87
	 
	102,78%
	75,88%
	86,25%
	87,17%
	110,67%
	96,09%
	101,10%
	95,59%
	99,96%
	63,18%
	92,09%

	        Пиво от 0,5 до 8,6%
	78597,51
	43870,74
	507571,76
	 
	97,84%
	92,04%
	98,87%
	96,33%
	99,58%
	98,47%
	98,08%
	97,65%
	101,80%
	63,26%
	93,83%

	        Пиво свыше 8,6%
	2,84
	1,93
	37,62
	 
	99,96%
	106,60%
	62,25%
	89,55%
	72,09%
	92,75%
	61,97%
	82,40%
	56,74%
	30,13%
	73,36%


 
 Последние 8 лет много говорят о снижении роли водки... Еще бы - такой мощный рост ЛВИ и Других спиртных напитков св. 9% (где виски и проч. экзотика). Снизилась ли роль водки при снижении ее доли на рынке крепкого при росте этого рынка в объеме за 6-7 лет на примерно +20%?
В январе – июле 2019 года в России в магазинах было продано 40,3 млн дал водки, в 2020 - 41,44 млн дал, в 2021 – ровно 40 млн дал... В январе – июле 2026 года мы вернулись к довоенным объема продаж – 41,4 млн дал с новыми регионами, а без них – 40,3 млн дал. Как бы ни выросли за эти годы продажи другой мужской крепкой продукции – водка остается на коне)) Стабильный в перспективе 8-9 лет рынок с небольшими подскоками в 2022- 2024...
Коньяк в период января – июля 2019 – 2026 даже подрос с 6,3- 6,4 млн дал до 6,7 – 7 млн дал...
Висковая продукция и прочая экзотика росли до 2026 года, но этот рост в текущем году явно прекратился...
 Раньше я выделял в качестве помощника водки на рынке   продукцию ЛВИ крепче 25%, условно называя ее мужской.
А продукцию ниже 25% - дамской))) Конечно, передергивал... Ну какой мужской продукт любой ликер (с любым градусом) или коктейль? Или аперитив – и его сюда не пущу))) Да и бальзам мужским напитком не назовешь – кто его рюмкой пить будет)))
     Все-таки мужской напиток – это то в 40 градусов, что мужик может потреблять как водку или коньяк... В стиле водочного потребления...
У нас до объединения ЛВИ в одну категорию было на рынке последние лет 10 примерно 9- 10 млн дал в год, где около 7 млн двл было свыше 25% (с претензией на мужское потребление), а около 3 млн дал менее 25% (явно и сразу дамские по градусу)))  
 Большая часть продукции ЛВИ (какой бы там ни был градус), мужской не является... На прошлой неделе   много говорили про настойки и группу ЛВИ, используя данные участков рынка из публикации в «Коммерсанте»... . Воспользуемся приводимыми данными из «Коммерсанта» от участников рынка и данными   ЕМИСС- ЕГАИС.
 Продукция мужского потребления в группе ЛВИ – только горькие настойки. И если всех ЛВИ по данным ЕМИСС в январе – июле 2026 годв было продано 11,7 млн дал (+11,4% или 1,2 млн дал к 2025), то по «данным участников рынка» реально мужских горьких настоек было продано 3,03 млн дал (-0,4% или -12 тыс. дал) – фактически абсолютно стабильный рынок...
Мужской продукции по типу потребления в ЛВИ только 26% из 11,7 млн дал)))) И 74% объема дамской и полудамской продукции)))
И тогда, если у нас было продано в январе – июле 40,3 млн дал водки и 3,03 млн дал реально мужских ЛВИ, то объем родственного рынка (водка + ЛВИ) уже не 52 млн дал (водка и все ЛВИ), а только 43,33 млн дал абсолютно родственной продукции))) И этот объем в 2025 – 2026 можно считать примерно стабильным (плюс-минус 2% изменением рынка не считается)))
Водка и горькие настойки – это напитки для мужественных российских мужиков в повседневной жизни. Коньяк – торжественный напиток настоящих мужчин)) Виски, текила, джин для мужчин изнеженных или не доросших до водки... Стратегическая стабильность рынка водки в 2017 – 2026гг показывает, что группа настоящих мужиков в России не сокращается под влиянием российского виски и проч.)))
Если вернуться к сладким настойкам и женщинам, то дамы купили в январе – июле 2026 года на (+0,47 млн дал) больше сладких и полусладких настоек – (+9,4 млн бут. за 7 месяцев или в средний месяц на +1,343 млн бутылок больше)... 1 бутылка настойки заменяет минимум 1 бутылку вина... Грубо говоря, дополнительный объем дамских настоек отобрал у вина за 7 мес. 2026 года около 1,34 млн бутылок вина...

	Розничные продажи ЛВИ в январе – июле 2025 – 2026гг; разные источники, Россия, млн дал.
	Янв – июль 2025 (старые рег.)
	Янв- июль 2026 (с нов. рег.)
	Доля прод. в янв – июле 2026
	ЯИл26к25 (%)
	ЯИл26к25 (тыс. дал)

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Всего ЛВИ (ЕГАИС- ЕМИСС)
	10,5
	11,7
	100,00%
	111,4%
	+1,2

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	По данным участников рынка:
	 
	 
	 
	 
	 

	Горькие настойки (мужские)
	3,042
	3,03
	25,90%
	99,6%
	-0,012

	Полусладкие настойки (дамские)
	0,546
	0,574
	4,91%
	105,6%
	+0,028

	Сладкие настойки (дамские)
	1,98
	2,44
	20,85%
	121,5%
	+0,442

	Другие настойки
	0,652
	0,646
	5,52%
	99,1%
	-0,006

	Всего настойки (по данным уч. рын.)
	6,22
	6,69
	57,18%
	107,5
	+0,47

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Ликеры
	1,355
	1,439
	12,30%
	106,2%
	+0,084

	Крепкие коктейли
	0,22
	0,243
	2,08%
	110,7%
	+0,023

	Аперитивы
	0,327
	0,345
	2,95%
	105,5%
	+0,018


  
   СМИ разныз регионов пишут, что теперь у нас   «Мода на трезвость: почему пить сегодня уже не круто)))) ...Об этом рассказал «Forbes». Почему алкоголь теряет привлекательность. Специалисты, изучающие поведение поколения Z, называют алкоголь своеобразным «психологическим костылём» — способом бегства от проблем, который молодёжь всё чаще отвергает осознанно. Вместо того чтобы снимать стресс рюмкой, молодые...».
И т.д.)) Молодые у нас иже херувимы)))
Каждый представитель алкогольного рынка торопится поддержать своих и объявить эру трезвости, которая может спасти алкогольный бизнес от дальнейшего слишком активной акцизной политики   и прочего экономико-политического давления)))
Пока еще легальный алкогольный рынок упал не так значительно, чтобы заставить государство изменить акцизную политику...
Другое дело - реформа 2012 – 2014гг, когда ставка акциза выросла в 2 раза за 2,5 года, объемы водки в легальной рознице упали раза в 1,5, но собираемость акцизов прилично выросла – рост ставки обгонял спад продаж продукции))) И все равно реформу само государство сочло неудачной в апреле 2014 года – слишком просели продажи в легальной рознице... А сегодня речь идет о паре процентов спада – не очень убедительно...
 Поэтому бизнесу приходится идти на убеждение общества в трезвости молодежи и снижении вредности нашей продукции)))
 Например, «Меркушев: зумеры практически не употребляют алкоголь
Одной из основных причин снижения потребления алкоголя в России являются вкусы "зумеров" – они очень мало его пьют, в том числе вино, предпочитая пиво и легкие коктейли, заявил председатель правления Черноморского Форума Виноделия Виталий Меркушев....»
«Зумеры снизили потребление алкоголя в России. Потребление алкоголя в России снижается из-за изменения привычек молодого поколения, заявил председатель правления Черноморского Форума Виноделия Виталий Меркушев...».
 Хорошее направление, но у него есть минус))) Оно быстро (за несколько лет) сойдет на нет по мере взросления зумеров, а тут еще более непредсказуемое поколение альфа на подходе)))
 «Зумеры употребляют меньше алкоголя, чем предыдущие поколения...»
«Эксперт Меркушев: зуммеры очень мало пьют алкоголь, предпочитая пиво и легкие коктейли...».
   Всё, как им положено по возрасту))) Всё, как у предыдущих поколений))) Только у зумеров САН отняли)))
 Хороший материал на «ВайнРитейле» на молодежную тему - «Здравствуй, племя Младое, неZнакомое! Образ поколения Z в винной аналитике противоречив: зумеры одновременно «пьют и не пьют», экономят и готовы платить, избегают вина и при этом проявляют к нему интерес. Проблема не в зумерах, а в том, как интерпретируют статистику....
   То есть самая большая ошибка — превращать данные по узкой категории в характеристику целого поколения....».
https://wineretail.info/vinotorgovlya/zdravstvuj-plemya-mladoe-neznakomoe-2026-08-21.html
 Сегодня можно про зумеров можно сочинять любые истории))) Со временем и зумеры обязательно станут нормальными людьми)))
 Для профориентации поколения зумеров и альфа)) Чтобы точно не отказывать себе в алкоголе, так как главной причиной сокращения алкоголя сами зумеры называют недостаток денег)))
«Названы самые прибыльные рабочие специальности в России. Рынок труда в 2026 году сделал крутой разворот в сторону рабочих профессий: теперь доходы аттестованных сварщиков догнали заработки сильных айтишников. Такой вывод озвучил бизнес-консультант и основатель бизнес-сообщества «Русяев Клуб» Илья Русяев. Своим мнением он поделился с «Лентой.ру». По словам эксперта, в этом году среди рабочих специальностей по уровню дохода лидируют именно сварщики, прошедшие аттестацию.
В промышленности и нефтегазовом секторе им готовы платить свыше 200 тысяч рублей ежемесячно, что вывело их на одну ступень с высокооплачиваемыми ИТ-специалистами.
Чуть ниже в рейтинге расположились электромонтажники, машинисты и монтажники. В список высокооплачиваемых также попали маляры, штукатуры, автослесари, токари, фрезеровщики, водители грузовиков, операторы станков ЧПУ и механики.
«Добавим монтажников слаботочных систем, техников по холодильному оборудованию, поваров, мастеров бьюти-индустрии, внешних пилотов беспилотных авиационных систем (БАС), менеджеров маркетплейсов и тестировщиков программного обеспечения, и получится 15 направлений, где диплом вуза не спрашивают ни при найме, ни при пересмотре ставки», — подчеркнул Русяев....».
 Если верить экспертам и СМИ, то идет большое перераспределение денег))) Деньги идут к тем, кто никогда- в обозримом будущем - не будет пить премиальный крепкий экзотический алкоголь и премиальные вина)))
 Ближе к реальным людям...
«В Петербурге минимальная продуктовая корзина подорожала до 9,5 тыс. рублей.
Стоимость минимального набора продуктов питания в Петербурге в июле 2026 года составила около 9 565 рублей в месяц, сообщил Петростат.
По сравнению с июнем цены на продовольствие выросли на +0,87%.
Напомним, стоимость минимального набора продуктов питания в Петербурге в январе 2026 года составила 8,78 тыс. рублей...».
Рост корзины закуски в городе в январе – июле 2026 составил (+8,2%).
Относительно минимальной продуктовой корзины для нищего в 9,5 тыс. руб в месяц МРЦ водки для нищего в 410 руб. кажется непомерной))))
 Возможно ли это?))))
«Жители Башкирии весной и летом стали пить меньше пива. Розничные продажи пива и пивных напитков в Башкирии во втором квартале 2026 года сократились. С апреля по июнь в республике было реализовано 5,05 млн декалитров (дал) продукции. Это на -2,4% меньше, чем за аналогичный период 2025 года, — 5,17 млн дал, следует из данных Федеральной службы по контролю за алкогольным и табачным рынками (Росалкогольтабакконтроль), которые изучил РБК Уфа...».
 
А ведь учет продаж пивной продукции в России так и не налажен полноценно с начала 2025 года, о чем говорят провалы продаж к 2024 году...
    Для уточнения статистических сравнений потребления на среднюю душу...   Чтобы понять, какую лажу нам все время втюхивают про среднее потребление алкоголя на душу в городах и весях нашей страны, где регионы соревнуются за сотые и тысячные доли литра, достаточно посмотреть на данные Росстата по населению России в целом в 2011- 2025гг Объемы, видимо, делят на население
В 2013 – 143,35 млн человек. В 2014 присоединяем Крым; в 2015 учитываем его население – 146,27 млн дал. А далее фактически стабильность населения на уровне 146-147 млн человек при снижении в 2021- 2025 с 147,2 млн до 146,12 млн... Пардон, а где в учете еще 5 млн человек, которые въехали – вошли в России в 2022- 2023гг, о которых сообщали практически официально в 2022 году? Нету их... Даже с учетом уехавших осенью 2022, даже с учетом погибших в войне должно быть в учете не менее (+3,0 млн человек). Нету их и в регионах, которые Минздрав обсчитывает до сотых долей литра каждый месяц)))) ... Это я уже не вспоминаю про хаос в учете продукции   в общепите и пивной рознице))))
Ниже таблица – годы и население в эти годы... Вся статистика среднего потребления алкоголя на душу в России и в регионах абсолютно условна... Относительно точные (с 2025 года) есть данные только по легальным общим продажам в России и регионах в магазинах... По пивной самой массовой продукции и этого нет...
	 

	2011
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016
	2017
	2018
	2019

	↗142 865 433
	↗143 056 383
	↗143 347 059
	↗143 666 931
	↗146 267 288
	↗146 544 710
	↗146 804 372
	↗146 880 432
	↘146 780 720

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2020
	2021
	2022
	2023
	2024
	2025
	
	
	

	↘146 748 590
	↗147 182 123
	↘146 980 061
	↘146 447 424
	↘146 150 789
	↘146 119 928
	
	
	


 Потребитель в нашем государстве постоянно вынужден делать выбор между алкоголем и жизнью)))
   «Рассчитана средняя рыночная стоимость жилья на IV квартал 2026 года. Минстрой рассчитал среднюю рыночную стоимость жилья на последний квартал 2026 года.... В документе определяется средняя рыночная стоимость одного квадратного метра жилья по регионам. В Москве она самая высокая и составляет 229,7 тысячи рублей. В Московской области - 208,67 тысячи рублей. В остальных регионах - ниже двухсот тысяч рублей.
   Например, в Севастополе средняя рыночная цена одного квадратного метра составляет около 182,4 тысячи рублей, в Ямало-Ненецком автономном округе - около 193,6 тысячи рублей, на Алтае - 182,8 тысячи рублей, а в Сахалинской области - 197,1 тысячи рублей.
В Ленинградской области квадратный метр жилья оценили в среднем в 165,5 тысячи рублей, в Ставропольском крае - в 113,8 тысячи рублей, в Татарстане - 169,6 тысячи рублей...».
 
При таких ценах на квадратный метр жилплощади, МЗП в 24 тыс. руб. и медианной ЗП в России в 60 тыс. руб. обычному россиянину остается только пить, пить, пить...))))
 С мне такая торговая марка понравилась)))   «Суд отложил спор по поводу регистрации товарного знака «Душнила»)) Суд по интеллектуальным правам перенес на 28 сентября рассмотрение иска ООО «Вишневый пирог» к Роспатенту. Компания оспаривает отказ ведомства в регистрации товарного знака «Душнила»/Dushnila. Это следует из материалов суда, которые имеются в распоряжении РИА Новости. В пресс-службе суда РИА Новости ранее пояснили, что Роспатент счел слово «душнила» жаргонным и оскорбительным обозначением, вошедшим в разговорную речь. По мнению ведомства, оно способно вызывать у потребителей негативные ассоциации, а его регистрация в качестве товарного знака противоречит общественным интересам, а также принципам гуманности и морали...».
    Если ТМ унижает пироги и другие пищевые продукты, то это шикарная ТМ для любой алкогольной продукции))) Но наиболее идеален для пива))))))
 Удачи новому руководству.   «На пермском алкозаводе сменился топ-менеджер. Директором АО «Пермалко» стал экс-глава холдинга «Руст Россия» Алексей Гулевич. Новый топ-менеджер приступил к своим обязанностям. На заводе «Пермалко», который является крупным производителем алкогольных напитков, сменился генеральный директор. Им стал Алексей Гулевич, сменивший на посту-топ менеджера предприятия Михаила Соболева....».
 «Дивидендная доходность акций "НоваБев" за 2026 год может быть на около 15,4%. Ожидается 37 рублей на акцию - как 50% от чистой прибыли...».
«Чистая прибыль Новабев Групп составила 1,3 млрд ₽ за первое полугодие. Крупнейший в России производитель и дистрибьютор алкогольных напитков Новабев Групп представил финансовую отчетность по международным стандартам за первые шесть месяцев 2026 года. Выручка организации увеличилась на +8% и составила 74,4 млрд ₽, в то время как валовая прибыль поднялась на +12%, превысив отметку 28 млрд ₽.
Показатель EBITDA* прибавил +9% и достиг 10 млрд ₽, а чистая прибыль за указанный период зафиксирована на уровне 1,3 млрд ₽...».
 «Полугодовая выручка сети "ВинЛаб" по МСФО выросла на +7,2%. Выручка сети "ВинЛаб", одного из лидеров специализированной розницы (входит в "Новабев Групп", которая входит в число крупных производителей и дистрибьюторов алкоголя в РФ), в 1-м полугодии по МСФО составила 51,2 млрд рублей, что на 7,2% больше, чем годом ранее, сообщила компания....»
    «Павел Победкин возглавил завод "Кристалл" в Обнинске. Павел Победкин, которого ранее называли бенефициаром завода «Кристалл», официально стал генеральным директором ООО «КЛВЗ Кристалл» в Обнинске. Изменения внесли в ЕГРЮЛ 26 августа 2026 года. До этого заводом с февраля 2022 года руководил Артем Чубукин. Теперь он перестал быть лицом, имеющим право действовать от имени компании без доверенности. Новым руководителем в реестре указан Павел Победкин....».
     «Калужский ЛВЗ «Кристалл» выплатит сибирскому заводу 1,5 млн рублей из-за схожести названия водки. Арбитражный суд Калужской области обязал ООО «Калужский ликеро-водочный завод Кристалл» выплатить АО «Сибирский ликерно-водочный завод» почти 1,5 млн рублей убытков. Речь идет о расходах, которые сибирская компания понесла в деле о недобросовестной конкуренции из-за водки, похожей на продукцию истца. Решение было принято 15 января 2026 года, следует из материалов суда. Однако точка в этом деле до сих пор не поставлена....».
    «Производитель водки продает офисно-складской комплекс в Петербурге. "Русский стандарт" выставил на торги офисно-складской комплекс в Петербурге.
Производитель водки "Русский стандарт" выставил на торги офисно-складской комплекс на Пулковском шоссе в Санкт-Петербурге, сообщается на сайте Российского аукционного дома (РАД).
Как указывается в материалах торгов, продавцом актива выступает ООО "Русский стандарт водка". В составе лота - здание 2007 года постройки общей площадью более 9 тысяч квадратных метров (поселок Шушары, Пулковское шоссе, 52) вместе с правом собственности на участок земли площадью 5,45 гектара.
Начальная цена лота - 2 миллиарда рублей, торги назначены на 28 сентября....».
   «Суд отказал в банкротстве Новофокинского ликероводочного завода. Арбитражный суд Республики Марий Эл отказал во введении наблюдения и прекратил производство по делу о банкротстве ООО «Новофокинский ликероводочный завод». Заявление подано Федеральной налоговой службой из-за задолженности по налогам, однако к моменту судебного заседания основной долг был погашен. Дело о банкротстве инициировано ФНС на сумму 7,8 млн рублей, включая налог, пени и штраф. После принятия заявления должник погасил налоговую задолженность в полном объёме. На дату заседания оставались неуплаченными только пени (6,8 млн рублей) и штраф (27 тысяч рублей)...».
   «Воронежские власти готовы расстаться с 20% проблемного Бутурлиновского ЛВЗ с номиналом 109 млн рублей. Как узнал «Абирег», правительство Воронежской области вновь включит принадлежащие региону 20,0073% акций АО «Бутурлиновский ликеро-водочный завод» в программу приватизации. Пакет из 109,7 тыс. акций планируется выставить на продажу в 2027-2029 годах. В документе его номинальная стоимость указана на уровне 109,7 млн рублей. При этом это не будущая цена продажи: стартовую стоимость торгов должны будут определить позднее на основании отчета независимого оценщика.
Весной этого года региональное минимущества уже трижды безуспешно выставляло 20% Бутурлиновского ЛВЗ на специализированный аукцион с начальной ценой 75,8 млн рублей — желающих приобрести пакет не нашлось...».
     «Восьмая попытка продать винодельченский холдинг с омской компанией в составе окончилась неудачей. За лето национализированный холдинг четырежды выставляли на аукцион и четырежды – на торги в форме публичного предложения.  Запланированные на сегодня, 25 августа, очередные торги по реализации национализированного винодельческого холдинга не состоялись: на них не поступило ни одной заявки. Соответствующий протокол утвердила 24 августа комиссия по продаже приватизируемого федерального имущества.  В лот входили 84,59% уставного капитала АО «Феодосийский завод коньяков и вин» и по 100% в уставном капитале ООО «Крымский винный дом», ООО «Новый уровень», ООО «Родник и К», ООО «Русский север», ООО «Стандарт качества» и ООО «Традиции успеха». «Феодосийский завод коньяков и вин» и «Крымский винный дом» зарегистрированы в Феодосии, «Родник и К» – в Мытищах, «Русский север» – в Вологде, «Стандарт качества» и «Традиции успеха» – в Москве, «Новый уровень» – в Омске. Эти активы государство изъяло в 2024 году у бизнесмена Александра БЕСПАЛОВА, внесённого в перечень террористов и экстремистов. ..».
 В 2007 – 2008гг на рынке водки трудилось в России около 250 ЛВЗ! И всем места хватало))) И водки в легальной рознице было не 75 млн дал, а 175 млн дал)))
   «Мосгорсуд оставил в силе приговор экс-владельцам ГК «Риал». Московский городской суд оставил в силе приговор бывшему владельцу группы компаний «Риал» Хадису Абазехову и его заместителю Ираиде Шанковой. Они признаны виновными в хищении 1,6 млрд рублей кредитных средств Промсвязьбанка. Об этом сообщила адвокат осужденных Ирина Монастырлова.
Апелляционная инстанция не изменила решение Таганского районного суда, поэтому приговор вступил в законную силу. Защита намерена обратиться с кассационной жалобой. Об этом [пишет РИА Новости](https://ria.ru/).
   В мае Таганский районный суд признал Абазехова и Шанкову виновными в особо крупном мошенничестве по части 4 статьи 159 УК РФ. Абазехову назначили 6 лет лишения свободы в колонии. Шанкова получила 3 года и 6 месяцев колонии.
По данным следствия, в 2013–2020 годах фигуранты похитили свыше 1,6 млрд рублей, которые Промсвязьбанк выдал компаниям группы «Риал». Группа выпускала водку под брендами «Риал», «Банкиръ» и «Господа офицеры». Уголовное дело в 2021 году инициировал банк «Траст», получивший права требования по задолженности ГК....».
    «Структура Россельхозбанка подала иск к самарскому "Гиппократу" на 855 млн рублей. ООО "РСХБ Управление Активами" (структура Россельхозбанка) обратилось в Арбитражный суд Самарской области с иском к производителю спиртосодержащих лекарственных препаратов ООО "Гиппократ" (Самара), сообщается в картотеке арбитражных дел. Сумма исковых требований - 855,2 млн рублей. Материалы, разъясняющие суть претензий, не опубликованы....».
    По данным странной исследовательской компании «Продажи энергетиков в Ростовской области упали на 18%. Продажи энергетических напитков в Ростовской области в июне–июле 2026 года сократились на 18% в натуральном выражении относительно аналогичного периода 2025 года. В среднем по России падение составило 7%. Об этом «РБК Ростов» сообщила пресс-служба IT-компании «Эвотор». В основу анализа легли обезличенные агрегированные фискальные данные касс «Эвотор» в несетевой рознице за июнь–июль 2026 и 2025 годов. Эксперты сравнивали объемы продаж в натуральном выражении (литры) в среднем на торговую точку, доли брендов в денежном обороте, а также количество уникальных брендов и производителей....».
Короче – ни о чем и бред сивой кобылы))) Все у нас нормально с энергией и энергетиками)))
     «Изменение климата стало одним из ключевых рисков для российского АПК. Глобальное потепление стало одной из главных угроз для аграриев — по оценкам Strategy Partners, из-за этого себестоимость зерна в России выросла на +15– +20%, а ежегодные потери урожая в связи с деградацией почв оцениваются до 3 млн тонн в год. Цифровые, инженерные и биологические решения в перспективе могли бы стать для сектора точками эффективности, однако эксперты и участники рынка отмечают, что климатические расходы в условиях низкой рентабельности и сокращения горизонта планирования сейчас не являются приоритетом для аграриев....».
    «Только треть россиян обращают внимание на цену при выборе молочных продуктов — исследование. Центр изучения потребительского поведения (ЦИПП) Роскачества в ходе исследования выяснил, чем руководствуются россияне при выборе молочных продуктов. По данным исследования, для покупателей важна свежесть молочных продуктов, поэтому 70% опрошенных обращают внимание на срок годности при выборе молочных продуктов, а 57% смотрят на дату изготовления. Также для 63% важна торговая марка. Реже обращают внимание на цену продукта — 36% россиян...».
 Тогда на алкогольные цены потребители в России вообще не смотрят)))) При мощнейшем росте цен в рознице на весь алкоголь в 2024 -2026гг продажи алкоголя снизились всего на несколько процентов)))
    Регуляторная региональная мудрость)))   «В Коми начинать продавать алкоголь в магазинах будут на час позже... Со 2 сентября в Коми изменится время розничной продажи алкоголя. Купить спиртное в магазинах можно будет с 09:00 до 22:00...».
 Снизилась тяга к познанию окружающего мира... По идее туризм у нас должен был замереть еще пару лет назад... «Россияне стали меньше путешествовать по стране. Количество туристических поездок внутри России по итогам неполных восьми месяцев 2026 г. составило 58 млн шт., подсчитала Ассоциации туроператоров России на основе данных туроператоров. По словам вице-президента этой организации Сергея Ромашкина, это на -6% меньше, чем было в январе – августе прошлого года. Он также напоминает, что тогда данный показатель вырос относительно восьми месяцев 2024 г. на 5,4% до 61,7 млн поездок. Эксперт также добавляет, что спрос на путешествия по стране снижается равномерно с начала года....».
    «Спрос на поездки в Крым упал вдвое по итогам лета. По итогам лета ключевые российские курортные регионы продемонстрировали снижение доли в общем объеме бронирований. В случае Краснодарского края спрос сократился с 13,6% до 12,4%, Крыма — более чем в два раза. Это связано и с общим падением популярности отдыха в России (на 5–6%), и с перераспределением оставшегося потока на другие регионы...»
    «Названы самые бюджетные направления для отдыха осенью 2026 года. Аналитики сервиса «Турвизор» изучили стоимость осенних пакетных туров 2026 года и зафиксировали расширение бюджетных предложений. В категории до 80 тысяч рублей на двоих теперь представлены не только привычная Абхазия, но и Сочи (Адлер), Калининград с Ессентуками. Чуть дороже, в пределах 100 тысяч, укладываются Турция и Дубай...».
    «Ритейлеры отказываются от одежды больших размеров из-за падения спроса)))) Магазины начали убирать из продажи одежду больших размеров. Причиной стало падение спроса, которое аналитики связывают с популярностью препарата «Оземпик». Продажи в этом сегменте упали на 7-8% за год.)))
Американские ритейлеры начали убирать из продажи одежду больших размеров. Причиной стало падение спроса. Агентство Bloomberg связывает эту тенденцию с растущей популярностью препарата «Оземпик» и его аналогов.
По данным Bloomberg, в 2025 году продажи в США среди магазинов, специализирующихся на одежде больших размеров, упали на 7-8%....».
 Хорошая реклама))))   А препарат, вроде бы, еще и отрезвляет)))) Вот, когда магазины в России начнут по доброй собственной воле сокращать и урезать площади алкогольных отделов, урежут на 30% алкоассортимент и т.д. не под влиянием ограничений и запретов чиновников, а из-за реального снижения спроса населения на алкоголь   (не на 2%-3%-5%))) , то тогда и поверим в процесс отрезвления россиян))))
     Продолжают открываться рюмочные... «На любовь» и «на удачу»: в Томске открылась рюмочная с авторскими настойками. В гастрохолле «Дом культур» на Усова, 4 в августе открылась рюмочная «Настоятельно рекомендую». В меню заведения — авторские настойки, лимонады, отвары и несколько закусок. Концепцию проекта команда построила вокруг собственных рецептур и сочетаний вкусов.
Над напитками работали самостоятельно: при создании рецептур изучали исторические книги, в том числе гастрономические труды XIX века, а также современные исследования учёных.
— Есть ягодные, сладкие, сливочные, кислые и острые настойки — всего 30 вариантов, — рассказывает Алексей Кологривов, совладелец рюмочной «Настоятельно рекомендую». — Мы решили соединить представления наших предков о свойствах ягод с современными знаниями. Так появилась отдельная концепция, в которой напитки разделены не только по вкусовым характеристикам, но и по тематике — например, «на любовь», «на удачу» или «на спокойствие».
Среди необычных вариантов — настойки «Том-Ям», «Копчёная груша», «Кизил» и «Смородина-чили». Некоторые рецептуры основаны на сочетании привычных продуктов с более неожиданными ингредиентами: например, в хреновуху добавляют не только хрен, но и другие компоненты.
Настойки подаются с водой — она позволяет менять вкусовые ощущения между разными вариантами напитков....».
  «С начала года в РФ продано 800 тысяч новых автомобилей. Как отмечают эксперты агентства «Автостат» со ссылкой на данные АО «ППК», это на 11,5% больше, чем за такой же период 2025 года.
Лидерство в марочном рейтинге российского авторынка сохраняет Lada. Так, с начала года и по 16 августа включительно было продано 197,8 тыс. новых легковых автомобилей отечественной марки. Это на 0,7% меньше, чем год назад...»
 Очень неплохо с учетом того, что средний возраста автомобиля в России – 15 лет... Есть еще успешные люди в нашей стране для покупки премиальной алкогольной продукции))) И ведь 25% из них предпочли исторический российский автомобиль!
 Коротко о Рознице
    «Общая выручка «О’Кей групп» по итогам января — июня 2026 года увеличилась по сравнению с таким же периодом годом ранее на +10,4%. Об этом сообщила пресс-служба сети. «Общая выручка группы увеличилась на 10,4% год-к-году, до 43,3 млрд рублей, за счет роста как чистой розничной выручки, так и доходов от аренды», — говорится в сообщении.
   Валовая прибыль группы возросла на 13,8% в годовом выражении, до 10 млрд рублей. Показатель EBITDA также увеличился — на 6,7%, до 4,2 млрд рублей....».
 Выручка в сетях размывается новыми магазинами...
   «Сети растут. Продажи на магазин — нет. За январь–июль 2026 года продажи крепкого алкоголя в 22 крупнейших сетях выросли на +4,5%, но в расчёте на активный магазин снизились на -0,9%.
A.LIST сопоставил продажи на точку и покрытие сладких настоек, текилы, рома, джина, французского коньяка, водки, виски и бренди, чтобы показать, где росла работающая полка, а где — число магазинов....».
За семь месяцев 2026 года продажи крепкого алкоголя по официальной статистике выросли на 1,4%. Но весь этот плюс появился после включения четырёх регионов, которых годом ранее в отчётности не было. На сопоставимой территории рынок снизился на 1%.
Крупнейшие сети тем временем прибавили в объёмах продаж. Но в расчёте на один магазин продали меньше, чем год назад. То же произошло за пределами этого сетевого среза.
A.LIST проверил, что именно стояло за ростом отдельных категорий: увеличение объёма в расчёте на активную точку или расширение присутствия.
Сеть растёт быстрее магазина
В 22 крупнейших сетях продажи крепкого увеличились с 49,2 млн до 51,4 млн дал — на 4,5%. Но число активных магазинов выросло ещё больше: на 5,4%, до 95,3 тыс. против 90,4 тыс. годом ранее. Поэтому продажи в расчёте на один такой магазин снизились примерно на 0,9%....»
https://a-list.ru/seti-rastut-prodazhi-na-magazin-net/
 
Итак, за 7 мес. в магазинах было продано 67,72 млн дал. Если в 20 сетях   95 000 торговых точек этих сетей – 51,4 млн дал, то это 75,9% объема продаж крепкой продукции... А 24,1% или 16,32 млн дал продали остальные 131 000 торговых точек из 226 000 (в 2025 было 232 000)... Грубо, сетевая точка Топ-20 продала в среднем за 7 мес по 5,41 тыс. л , а торговая точка вне ТОП-20 по 1,246 тыс. л крепкого...
 Обязательно посмотрите весь материал на сайте...
 Мужской напиток Пиво
    Напиток №1 России веселится и веселит трезвых))))
«Хмелеград» приезжает на «Летний вечер» в Саранск. 29 августа в рамках ежегодного фестиваля «Летний вечер» будет работать культурно-гастрономический проект «Хмелеград», созданный крупнейшей пивоваренной компанией России и одним из ведущих производителей безалкогольных напитков «Напитки Вместе». Проект посвящён современным традициям пивоварения, гастрономии и городского досуга.
С 11:00 до 23:00 здесь разместятся пространства безалкогольных брендов Red Finch 0.0, El Capulco 0.0, ESSA 0.0 и «Старый Мельник из Бочонка Безалкогольное», а также мультибрендовая зона импортных напитков. ..».
 Зарубежье
 Отказ Армении от термина «армянский коньяк» – это равносильно отказу от России...
 «Ребрендинг национального напитка: Никол Пашинян предлагает отказаться от слова «коньяк». Премьер-министр Армении Никол Пашинян заявил о необходимости решить, откажется ли Армения от использования слова «коньяк».
«Коньяк — это напиток, произведенный из винограда, выращенного на территории Франции», — заявил Пашинян в ходе заседания парламента. Он предложил оппозиции прийти к консенсусу и решить вопрос стандартизации, отказавшись от использования слова «коньяк». Пашинян также заявил, что не считает «армянский коньяк» национальным достоянием....».
 «Производители алкоголя ЕС опасаются за уникальность брендов из-за экологического закона. Европейские производители вин и крепкого алкоголя, а также парфюмерии выразили опасения, что новый закон ЕС, направленный на сокращение отходов, может угрожать узнаваемому дизайну брендов. Об этом сообщает Politico.   Речь идет о принятом в 2024 году Регламенте об упаковке и отходах упаковки, нормы которого вступят в силу в 2030 году. Согласно ему, законодательство обяжет компании свести к минимуму вес и объем емкостей до технологического минимума. В документе подчеркивается, что маркетинг не является оправданием для использования избыточных материалов.   В разговоре с Politico производители стекла и напитков предупреждают, что ограничения приведут к «антиутопической стандартизации» бутылок и флаконов, уничтожив уникальность таких брендов.
«Если подумать об Amaretto Disaronno — Amaretto Disaronno и есть эта бутылка. Если взять Aperol Spritz, Chanel No5, пиво Corona, да что угодно — стекло и есть сам продукт»,— сказал глава Европейской федерации тарного стекла Карло Пирроне...». ))))))))))))
[bookmark: _GoBack]    «Выручка Pernod Ricard сократилась в 2026 фингоду на -14,2%, чистая прибыль - на четверть. Французская Pernod Ricard SA, один из крупнейших мировых производителей алкогольной продукции, по итогам 2026 финансового года сократила выручку на 14,2% из-за негативного влияния колебаний валютных курсов....».
 
Источник: https://www.cifrra.info/articles/8/3503/


«


ЦИФРРА


»: «


Производственный дефолт


» 


алкогольного бизнеса или 


«...


Никак не ожидал


 


он Такого вот конца!...))) 


… 


» 


(заметки дежурного 


по алкогольному рынку)


.


 


 


Как я понимаю, в большом шоке пока пребывают все от итогов августа 2026))) И чиновники, и бизнес... РАР проверял ЕГАИС, вроде


 


в системе 


ошибок нет... Может, очень хитрая в


ражеская хакерская атака?)) Я бы считал какое


-


то время еще эти данные предварительными... Хотя бы по той 


причине, что описывал в утреннем обзоре про ситуацию в водке... У нас еще в августе 


–


 


начале сентября при таком производстве августа должен был 


начатьс


я в рознице дефицит водки... А его нету)))


 


 


В таблице ниже динамика производства помесячно 2026 к 2025 году по видам продукции в ЕМИСС


-


 


ЕГАИС. Посмотрите сами в таблице нужную 


продукцию. Анализировать глубоко пока нечего... Я не знаю, что должно было прои


зойти, чтобы производство всей продукции снизилось в августе в 


2 раза... Поэтому ждем разъяснений...


 


А пока хочу повторить свои размышления о несоответствии цифр из утреннего обзора за 08.09.26 по поводу спада производства вод


ки.


 


 


Август 2026, водка...


 


В 


янв 


–


 


июле 2026 


  


мы произвели 36,1 млн дал (


-


4,6% к 2025). И через месяц уже имеем спад 39,64 млн дал (


-


12% к 2025; в янв 


–


 


авг 2025 было 45,1 


млн дал)... В августе произвели 2025 


–


 


7,2 млн дал, а в августе 2026 


-


 


3,5 млн дал


  


 


-


 


спад в 2 раза?


  


 


Что за с


пад такой? Или сбой ЕГАИС... Похоже, 


что весь алкоголь попал под контроль Честного знака)))))


  


 


   


 


Этого просто не может быть... Спада продаж в рознице не было 


–


 


никто громко не стонал из сетей)))... 


  


Да и производители как


-


то особо не 


возмущались спаду 


в течение августа...


 


С таким учетом мы капитализм не построим))))


 


  


 


Итак, моя личная оценка достоверности этих цифр.


  


 


Производство водки в янв


-


 


дек 2025 


-


 


79,3 млн дал. На экспорт ушло не менее 2,5 млн дал, на 


внутренний рынок осталось российской водки 


-


76,8 млн дал. В рознице в ЯД25 было продано 74,1 млн дал. Нашей без учета импортной примерно 72 


млн дал. Тогда пусть переходящий остаток в рознице нашей водки с 2025 на 2026 (+4,8 млн дал). Не только в вине и игристом, ок


азывается, было 


мощное перепроизвод


ство в прошлом году, но и в водке... Объем перепроизводства вина в 2025 примерно равнее объему лишней водки.


 


Пусть этот переходящий остаток водки с 2025 года давил на рынок водки в 1 пг 2026...


 




« ЦИФРРА »: « Производственный дефолт »  алкогольного бизнеса или  «... Никак не ожидал   он Такого вот конца!...)))  …  »  (заметки дежурного  по алкогольному рынку) .     Как я понимаю, в большом шоке пока пребывают все от итогов августа 2026))) И чиновники, и бизнес... РАР проверял ЕГАИС, вроде   в системе  ошибок нет... Может, очень хитрая в ражеская хакерская атака?)) Я бы считал какое - то время еще эти данные предварительными... Хотя бы по той  причине, что описывал в утреннем обзоре про ситуацию в водке... У нас еще в августе  –   начале сентября при таком производстве августа должен был  начатьс я в рознице дефицит водки... А его нету)))     В таблице ниже динамика производства помесячно 2026 к 2025 году по видам продукции в ЕМИСС -   ЕГАИС. Посмотрите сами в таблице нужную  продукцию. Анализировать глубоко пока нечего... Я не знаю, что должно было прои зойти, чтобы производство всей продукции снизилось в августе в  2 раза... Поэтому ждем разъяснений...   А пока хочу повторить свои размышления о несоответствии цифр из утреннего обзора за 08.09.26 по поводу спада производства вод ки.     Август 2026, водка...   В  янв  –   июле 2026     мы произвели 36,1 млн дал ( - 4,6% к 2025). И через месяц уже имеем спад 39,64 млн дал ( - 12% к 2025; в янв  –   авг 2025 было 45,1  млн дал)... В августе произвели 2025  –   7,2 млн дал, а в августе 2026  -   3,5 млн дал      -   спад в 2 раза?      Что за с пад такой? Или сбой ЕГАИС... Похоже,  что весь алкоголь попал под контроль Честного знака)))))            Этого просто не может быть... Спада продаж в рознице не было  –   никто громко не стонал из сетей)))...     Да и производители как - то особо не  возмущались спаду  в течение августа...   С таким учетом мы капитализм не построим))))        Итак, моя личная оценка достоверности этих цифр.      Производство водки в янв -   дек 2025  -   79,3 млн дал. На экспорт ушло не менее 2,5 млн дал, на  внутренний рынок осталось российской водки  - 76,8 млн дал. В рознице в ЯД25 было продано 74,1 млн дал. Нашей без учета импортной примерно 72  млн дал. Тогда пусть переходящий остаток в рознице нашей водки с 2025 на 2026 (+4,8 млн дал). Не только в вине и игристом, ок азывается, было  мощное перепроизвод ство в прошлом году, но и в водке... Объем перепроизводства вина в 2025 примерно равнее объему лишней водки.   Пусть этот переходящий остаток водки с 2025 года давил на рынок водки в 1 пг 2026...  

